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» CRM sollte das Herzstliick jedes Unternehmens darstellen, das
vertriebsorientiert arbeitet. Mit CAS genesisWorld ist es auf
transparente Art und Weise moglich, den gesamten Vertriebsprozess

abzubilden und auszuwerten. «

Roland Malli, Geschaftsfuhrer

WERTPRASENT 3 genesisWorld

Branche Projektdaten

Werbemittel m  CAS genesisWorld Premium
Ziele/Anforderungen B Module: Form & Database Designer,
B Einfach zu verwendendes CRM-System Geomarketing, Report, Ressource

B Datenanreicherung von Adressen B Konnektoren: ERP connect

B Automatisierte Workflows B Anbindungen: CleverReach, RS2

B Anlage von Angeboten und Verkaufschancen

Kunde

| i i i .
Anbindung an verschiedene Systeme wie z. B. RS2 B WERTPRASENT GmbH, www.wertpraesent.com

und CleverReach
B [nnovatives und zuverlassiges Werbemittelunter-

Mobile und endgerateunabhangiges Arbeiten per nehmen aus Oberdsterreich mit langjahriger Full

App Service Expertise
Nutzen und Vorteile B 1972 gegriindet
B Professionelle, investitionssichere CRM-L&sung B 3 Standorte

mit passgenauer Implementierung und indivi- . .
] o B 49 Mitarbeiter
dueller Anpassbarkeit an Kundenbedurfnisse

B Unternehmensweite kundenzentrierte Plattform, CAS geneSBWOV'd
auf der die einzelnen Informationen vernetzt und B Unternehmensweite kundenzentrierte Plattform
zu wertvollem Wissen verknUpft werden, inklusive unterstitzt durch mitdenkenden Assistenten (AIA®)
Datenmigration aus RS2 B Professionelles Kundenmanagement optimiert
B GroBe Flexibilitdt der CRM-L&sung mit vielen interne Prozesse, steigert Effizienz
modulare Erweiterungsmoglichkeiten B Mobile CRM-Lésungen im CAS SmartDesign® fur
B Einfaches Erstellen von dynamischen Reports Smartphones, Tablets und Browser
B Leadmanagement transparent nachvollziehbar B Sichere Daten durch ausgereiftes, mehrstufiges
B Mobiles, hybrides Arbeiten, relevante Daten Rechtesystem
jederzeit und Uberall B Etabliertes, mehrfach ausgezeichnetes Produkt
B Lokaler Support, daher kirzere Wege B CAS Produkte bei mehr als 30.000 Unternehmen

weltweit erfolgreich im Einsatz

Kontakt und Beratung
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