
 

 

» Mit CAS genesisWorld können wir alle 
Informationen unserer Projekte und des 
Vertriebs in einem System verwalten. « 
Rolf Bühl, Geschäftsführer 

xRM und CRM für den Mittelstand 
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» Das professionelle und systematische Vorgehen bei der Einführung von 
CAS genesisWorld durch die NEWA Systemhaus GmbH hat uns überzeugt. « 
Rolf Bühl, Geschäftsführer 

www.cas-mittelstand.de 

Branche 
Maschinen- und Anlagenbau 

Ziele/Anforderungen 
 Verwaltung sämtlicher Projekte  

 Einsatz im Projektmanagement und Vertrieb 

 Vollständige Zeiterfassung der Mitarbeiter 

 Laufender Soll-Ist-Vergleich 

 Berichte sollen selber im Hause anpassbar sein 

 Ablösung Projektverwaltung mit Microsoft Excel 

Nutzen und Vorteile 
 Übersichtliche Darstellung aller zum Projekt 

gehörenden Daten wie z. B. Termine, Aufgaben, 
Dokumentationen und Telefonate 

 Systematische Planung und Durchführung von 
Projekten mit Workflow 

 Lückenlose Zeiterfassung der Mitarbeiter auf  
allen Detailstufen des Projekts  

 Aggregierte und detaillierte Auswertungen 
schaffen Transparenz und Sicherheit 

 Nacharbeiten lassen sich einfach und flexibel 
Projekten zuordnen 

 Optimierung und Steuerung des Vertriebspro-
zesses mit Verkaufschancen von Akquise bis zum 
Abschluss und der weiteren Kundenbetreuung 

 Effizientes abteilungsübergreifendes Teamwork 
mit gepflegten zentralen Daten 

Projektdaten 
 CAS genesisWorld Platinum 

 Module: Report-Integration zu Crystal Report  

Kunde 
 PPS Automation GmbH 

www.pps-automation.de 

 Inhabergeführtes, mittelständisches Unter-
nehmen 

 Projekte in den Bereichen Steuerungselektronik, 
Roboterprogrammierung, Messsysteme und 
kamerabasierende Prüftechniken 

 Sonderlösungen für Maschinensteuerungen und 
Automation 

 2005 gegründet 

CAS genesisWorld 
 Professionelles Kundenmanagement  

 Unterstützt interne Prozesse, steigert Effizienz 

 Speziell für die Bedürfnisse des Mittelstands 

 Mobile CRM-Lösungen im CAS SmartDesign® für 
Smartphones, Tablets und Browser 

 Sichere Daten durch ausgereiftes, mehrstufiges 
Rechtesystem 

 Etabliertes, mehrfach ausgezeichnetes Produkt 

 Über 200 CRM-Spezialisten unterstützen vor Ort 

 Bei mehr als 20.000 Unternehmen erfolgreich im 
Einsatz 

 

Kontakt und Beratung 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

NEWA Systemhaus GmbH 

88521 Ertingen 

+49 7371 9594-50 

www.newa.de 


