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XRM und CRM fir den Mittelstand
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Branche

Architektur/schlisselfertiges Bauen

Ziele/Anforderungen

Zentrale Kundenadressverwaltung, Datenhaltung
Softwaregestiitztes Termin-/Projektmanagement

Einsatz im Bereich der Architekten- und General-
unternehmerplanung, Baudurchfiihrung, sowie
Planung der zeitlichen Ablaufe der Projektab-
wicklung von Wohnhausern

Beauftragen der einzelnen Bauphasen, Planen der
Gesamtkosten, Abwicklung der Reklamationen
am Bauobjekt

VertragsschlieBung im Bereich Einkauf, Abbildung
von Teilzahlungen, Abrechnung des Gesamt-
projekts, Planung der Einzelphasen mit
detaillierter Terminierung

Einfache Bedienbarkeit, Nutzen der vorhandenen
Kundendaten

Nutzen und Vorteile

GroBe Zeiteinsparungen bei Routinearbeiten im

Verwaltungsbereich

Schnelle und Ubersichtliche Auswertungen
Flexibel gestaltbare Abrechnungen
Vereinfachte Planung mit automatisierten

Prozessen

Besserer Service — da alle relevanten Daten

jederzeit und Uberall zur Verfligung stehen

Kontakt und Beratung

A.JOCHUM 67657 Kaiserslautern
+49 631 627902-00

» Durch CAS genesisWorld arbeiten wir mit einer optimalen
Kundenadressverwaltung. Die Einsatzmdglichkeit als Datenbank
erleichtert unsere komplette Projektabwicklung. «

genesisWorld

Projektdaten
B CAS genesisWorld Premium

B Module: Form & Database Designer, Report
Manager

Kunde

B Schwarzbachtalmassivhaus GmbH
B www.schwarzbachtalhaus.de

B Planung- und Projektabwicklung im Bereich
Neu- und Umbau von Ein- und Mehrfamilien-

hausern
B 1976 gegrindet

B 3 Mitarbeiter

CAS genesisWorld

B Professionelles Kundenmanagement

B Unterstiutzt interne Prozesse, steigert Effizienz
B Speziell fir die Bedirfnisse des Mittelstands

B Mobile CRM-Lésungen im CAS SmartDesign fir
Smartphones, Tablets und Browser

B Flexibler und funktionsreicher Formulardesigner

B Sichere Daten durch ausgereiftes, mehrstufiges

Rechtesystem
B Sehr gutes Preis-Leistungs-Verhaltnis
B Etabliertes, mehrfach ausgezeichnetes Produkt
m Uber 200 CRM-Spezialisten unterstiitzen vor Ort

B Bei mehr als 20.000 Unternehmen erfolgreich im

Einsatz

A. Jochum Customer Solutions

www.ajcs.net

gCAS Mittelstand

A SmartCompany of CAS Soltware AG

www.cas-mittelstand.de


http://www.cas-mittelstand.de/

